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DIRECTEUR DU DEVELOPPEMENT TECHNIQUE ET COMMERCIAL

Directeur technique et commercial Ripoche à 2/5ème  de temps :
· Mets en place les outils de développement, 
· Apporte une nouvelle vision à l’entreprise par son expérience,
· Montage d’un projet Européen de recherche et innovation sur le carbone (France, Angleterre, Espagne, Roumanie),

· Intervient au près du pôle du centre pour des actions inter entreprises de rapprochement des compétences.

Directeur du développement RJB à 3/5ème de temps :
· Mets en place l’organisation commerciale et technique de récupération de véhicules hors d’usage,
· Opérations de lobbying au près des constructeurs, 

· Développe un plan stratégique et intéresse des investisseurs.
Actionnaire fondateur de la société TAC (Team Auto Consulting)

· Développe des missions de business développement,
· Spécialiste du commerce et projets internationaux,

· Favorise la mise en relation pour obtenir des missions pour TAC

Business Management en sport automobile et RH:

· Développe des actions B to B ciblées aux USA et en Europe,
· Conduit des missions de recrutement par approche directe et mobilité interne et externe,
Directeur de la coordination commerciale:
· Apporte le support aux directeurs clients mondiaux,
· Développe les ventes avec les grands constructeurs automobiles.
Directeur commerce projets et affaires internationales:

· Dirige l’organisation commerce, projets et après vente mondiale,

· Initie le développement international de la branche en Chine et Turquie en s’appuyant sur une organisation orientée client.

· Crée et gère une organisation d’une cinquantaine de personnes, directeurs clients Mondiaux par constructeur,
Directeur client mondial pour Renault et Nissan: 

· Responsabilité directe de 400 Millions € de chiffre d’affaire,

· Développe et applique la stratégie « corporate » Valeo aux constructeurs Renault et Nissan.

Directeur commercial Sud Europe pour Delco Remy puis AC Delco systems avec responsabilité globale vente et service:

· Développe les ventes de Batteries, Alternateurs et démarreurs et contrôle moteur, avec une organisation basée aux Etats Unis,

· Création et pérennisation d’une JV en Chine par l’application du business modèle Européen.


Chef de district après vente:

· Responsable de  15 à 20 concessionnaires sur tous les aspects du service après vente et de la relation client.
GMI, Engineering and Management institute, Flint Michigan, USA avec des responsabilités chez BUICK et PONTIAC (1983 / 1984):

· Responsable garantie,  marketing, promotion et  relation clientèle puis après vente en zone office à Philadelphia chez PONTIAC et Buick USA,

· Gestion de la flamme Olympique chez Buick en juin 2004.
OPEL France, District  Manager:
· Développe le tissu de concessionnaires et agents du district par une réorganisation des secteurs et la nomination de nouveaux concessionnaires.

OPEL France, Directeur de la formation et promotion après vente :
· Organise des formations nouvelles basées sur la motivation des équipes, pour les mécaniciens, réceptionnaires, directeurs après vente.

OPEL France, directeur des homologations:
· Développe une relation solide et durable avec le ministère Français des transports.

Directeur commercial de zone pour le  sud ouest de la France:

· Responsabilité de plus de 80 concessionnaires Opel,

· Réorganise le réseau de concessions existant avec succès. 

Gérant de la SARL Shoping-Kart:

· Dirige une unité de fabrication de karting,

· Développe la compétition et met en place une stratégie de développement internationale,
· Démontre son aptitude aux challenges difficiles réussis.


Baccalauréat E, Tours France et ancien élève de l’INSA Rennes,
Diplôme d’ingénieur de l’ ESTACA (Ecole Supérieure des Techniques Aéronautiques et de Construction Automobile), 
Diplôme d’ingénieur du GMI, Engineering and Management University, Flint, Michigan, USA,
Formation aux 5 axes Valeo dont SPV, système de production Valeo.

Course automobile, 
Développe une association (TG road concept) qui a pour vocation de sensibiliser les jeunes sur les dangers de la route,
Membre actif de l’association TEAM particulièrement en termes de replacement.
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Ingénieur automobile,


Commerce et technique,


Anglais courant.





Expérience 





Depuis 2009


Ripoche Industries / RJB (recyclage automobile)
































De juin 2004 à ce jour


Actionnaire et membre actif de Team Auto Consulting





De juin 2004 à 2009


Développement de partenariats à l’international liés au sport automobile de haut niveau et RH, Accetis.





De juillet 2002 à juin 2004


VALEO Service constructeur





De juin 1995 à juillet 2002


Branche VALEO Eclairage





























De juin1991à juin 1995


DELPHY




















Expérience








De sept 1979 à juin 1991


OPEL General  Motors France










































































D’avril 1975 à juin 1979


Dirigeant d’une entreprise de Karting

















Formation et diplômes




















Centre d’intérêt

















